
Marile companii de pe bursa americană
- Rezultate trimestriale - 

The Alphabet (GOOG)     Microsoft (MSFT) 

Amazon  (AMZN) Tesla (TSLA)

Apple (AAPL)                 Meta Platforms (META)

Netflix (NFLX)



The Alphabet (GOOG)

 revenire marje de profit în 2023 față de anul 2022. Competiția cu ChatGPT este una de cursă lungă

 principalele surse de venit Q3:  Google Search 44 mld USD  (+11.3%), YouTube Ads 8 mld USD (+12.5%), 
Google Network 7.87 mld USD (-2.5%), Google Cloud 8.4 mld USD (+22.6%) 

 business-ul Google ar urma să crească în ritmuri de circa 11% pe an până în 2025 



Microsoft (MSFT)

 driverii principali de creștere: Microsoft Cloud +23%, Azure (cloud computing) +28%. ChatGPT va genera 
venituri consistente în următoarele 12 luni

 reaccelerarea profiturilor către o creștere anuală de peste 14% în anii următori 



Amazon (AMZN)

 îmbunătățire profitabilitate operațională  & nu a mai avut efectul negativ al Rivian de anul trecut

 principalele surse de venit Q3:  vânzări e-commerce în America de Nord 87.9 mld USD (+11.5%), vânzări e-
commerce International 32.1 mld USD (+15.8%), Amazon Web Services 23.1 mld USD (+12.2%)

 cash-flow-ul grupului a fost > 20 de miliarde USD în ultimul an <=> obiectivul pe termen lung 



Tesla (TSLA)

 Marja operațională a coborât până la 7.6% , cu toate acestea, piața se așteaptă la o revenire la > 10%

 Surse de venit: 84% reprezintă venituri din “auto”, 7% stocare energie, 9% servicii, inclusiv rețea chargere 

 Își mențin ținta de 1,8 milioane vehicule livrate în 2023 (+37% an/an): ar însemna să livreze 
 aproape 476 de mii în Q4, după 435 de mii în Q3. 

 Elon Musk mai prudent în ce privește efectul Cybertruck:  primele livrări pe final de 2023, 
iar abia în 18 luni ar putea avea vânzări semnificative & “cash-flow positive”



Apple (AAPL)

 scăderi pe principalele produse & creșteri pe servicii  =>  îmbunătățire marje de profit 

 evoluție vânzări trimestriale: iPhone 43.8 mld USD  (+2.8%), Mac 7.6 mld USD (-34%), 
iPad 6.4 mld USD (-10.2%), Wearables & Home & Accessories 9.3 mld USD (-3.4%), Servicii 22.3 mld USD (+16.3%)

 creștere lentă de business  în anii următori, între 3 - 6% pe an, conform consensului analiștilor 



Meta Platforms (META)

 Nr utilizatori lunari Facebook / Instagram / Whatsapp: 3.96 miliarde    (+7% an/an) 

 Nr utilizatori lunari doar Facebook: 3.05 miliarde  (+3% an/an) 

 "Ad impressions" +31% an/an , preț  -6% an/an

 2023 - anul eficientizarii:  creștere profitabilitate operațională   & reducere ritm investiții (R&D). 
     Anul trecut Capex 31.4 mld USD, anul acesta 27 - 29 mld USD, conform managementului



Netflix (NFLX)

 au 247 de milioane de plătitori   (+10.8% vs acum 1 an) ; în ultimul trimestru au adăugat 8.76 milioane de 
conturi noi 

 creștere graduală a prețurilor la abonamente <=> "pricing power" ; migrarea către competitori este scăzută

 de aproape 1 an de zile, Neflix practică în țări precum SUA, UK, Franța un abonament mai 
     ieftin cu reclame & un abonament de peste 2x mai scump, fără reclame 

 greva actorilor din industria filmului din SUA ar putea încetini volumul de producții noi 
 ale Netflix în perioada următoare
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